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VERSTEHEN, WARUM KUNDEN
WIRKLICH KAUFEN!

Warum greifen wir im Supermarkt zu Coca-Cola, obwohl Pepsi besser
schmeckt? Wie wirkt Werbung auf unser Gehirn, und warum bleiben
bestimmte Marken unvergesslich? Die Antwort liegt im Neuromarketing -
und Dr. Hans-Georg Hausel zeigt Innen, wie es funktioniert. Tauchen Sie
ein in die faszinierende Welt des Neuromarketings und erleben Sie eine
vollig neue Sichtweise auf Ihre Marketingstrategien.

Erleben Sie live:
Die Macht der Emotionen - Erfahren Sie, wie das limbische System und
unbewusste Signale unser Kaufverhalten steuern.
Die Geheimnisse erfolgreicher Marken: Warum kaufen wir, was wir
kaufen? Entdecken Sie, welche Werbesignale Wirkungen entfalten.
Die Psychologie der Werbung: Wie lenken Marken unser Handeln und
wie kdnnen Sie lhre Kunden Uberzeugen?
Hirngerechtes Webdesign: Gestalten Sie Ihre Website so, dass das Ge-
hirn ,Ja!" sagt.
Erwartungen des Gehirns: Lernen Sie, was das Gehirn Ihrer Kunden
erwartet und wie Sie lhre Produkte optimal prasentieren.

Begleiten Sie den renommierten Experten auf eine packende Reise in die
Welt der Kaufentscheidungen und entdecken Sie, wie Sie das Wissen der
Hirnforschung fur Ihr Marketing bzw. ihr Einkaufsverhalten nutzen kén-
nen. Denn Sie werden vermutlich keine Dinge mehr kaufen, die Sie nicht
brauchen :).




